מפגש 4
בונים תוכנית עבודה שנתית

חלק 1 – "העוגנים האישיים שלי"
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ציינו בטבלה מהם העוגנים האישיים שלכם

	עוגנים אישיים


	
	

	ימי חגיגיים

	נסיעות וטיולים
	חופשות ילדים בהם אתם לא פנויים/פחות פנויים
	שונות

	

	
	
	

	

	
	
	

	

	
	
	

	

	
	
	

	

	
	
	




· לאחר שיש לכם את כל הימים מרוכזים, כעת שבצו אותם בגאנט השנתי.



חלק 2 – מה וכמה אמכור בכל חודש.
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התיאור נוצר באופן אוטומטי]









זיכרו לא בכל חודש אנו צפויים להרוויח את אותו הסכום. נקבל החלטה על פי הקריטריונים מטה:
· מוצרים - האם המוצרים שלי נמכרים אותו הדבר בכל חודש או שהם עונתיים, נמכרים חזק לקראת חגים, חילופי עונות.
· עוגנים - בחודש בו העוגנים "משתלטים" לי על רוב החודש, לא אבחר לעשות בו מהלך שיווקי ארוך.
· קשר בין מוצרים - אם יש לי קורס רייקי 1 וקורס רייקי 2, ארצה למקם אותם אחד אחרי השני בהפרש של שבוע שבועיים, כדי לגייס מתוך הקורס הראשון תלמידים לקורס השני ולחסוך מעמד מכירה גדול.
· מבנה המשפך השיווקי - קצר/בינוני/ארוך
כעת החליטו על פי קריטריונים אלה, כמה נכון לכם להציב יעד מכירות חודשי.
	יעד שנתי:

	מוצר/שירות 1:

	ינואר
	פברואר
	מרץ
	אפריל
	מאי
	יוני
	יולי
	אוגוסט
	ספטמבר
	אוקטובר
	נוב'
	דצמבר

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	מוצר/שירות 2:

	ינואר
	פברואר
	מרץ
	אפריל
	מאי
	יוני
	יולי
	אוגוסט
	ספטמבר
	אוק'
	נוב'
	דצמבר

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	מוצר/שירות 3:

	ינואר
	פברואר
	מרץ
	אפריל
	מאי
	יוני
	יולי
	אוגוסט
	ספטמבר
	או'
	נוב'
	דצמבר
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